Gerhard Weisskircher verstdrkt seit 1. April 2009
das Team von YIT in Osterreich, einem der fiihren-
den europdischen Dienstleistungsunternehmen
fiir Gebdudetechnik, offentliche & industrielle
Infrastruktur sowie Baudienstleistungen.

Gerhard Weisskircher verweist auf eine einschla-
gige Karriere als Manager der VAMED Management
und Service GmbH & Co KG. Wahrend seiner lang-
jéhrigen Laufbahn war er als Betriebsstdttenleiter
und Bereichsleiter fir zahlreiche Projekte im Be-
reich Facility Management verantwortlich. Neben
seinem spezialisierten Fachwissen im Bereich Elek-
trotechnik, verfligt Gerhard Weisskircher auBBerdem
iiber langjéhrige Erfahrung in der Akquisition und
Betreuung von Kunden, Planung sowie Umsetzung
von Finanz- als auch Personalstrukturen und Quali-
tatsmanagementsystemen.

Gerhard Weisskircher, Leiter Facility Management
YIT Austria: ,Diese Position ist eine sehr inter-
ess=ate Herausforderung fUr mich. Das Facility

Die Internationalisierung des Tiroler Solarsys-
temherstellers TiSun schreitet erfolgreich voran

TiSun fasst nun in Osteuropa Full und verpflichtet
in den Exportléndern lokale Partner, um Mentalitat
und Kultur des jeweiligen Landes besser verstehen
zu kénnen. Ab Mai betreut Mag. Ruslan Korytny
die Vertragshandler fir den Vertrieb der TiSun
Produkte in Russland, Ukraine, Kasachstan, Usbe-
kistan, WeiBrussland, Moldawien und Georgien,
auRerdem wird er auch die Firmenzentrale in S8l
unterstiitzen.

Die okonomische Nutzung von solarthermischen
Anlagen zur Warmelieferung fir Brauchwasser, Hei-
zung, Schwimmbadtemperierung und industrielle
Prozess- und Reinigungsvorgénge ist tiberall mog-
lich. TiSun beweist, dass der Markt fur Solarsysteme
nicht_nur im Siden, sondern auch in nardlichen
ur teuropdischen Landern vorhanden ist, wenn
man sich mit hochqualitativen Produkten und star-
ker B2B Marke prasentiert.

Vertrieb in der Ukraine

Den mit 1. Mai giltigen Vertrdgen mit osteuro-
pdischen Partnern gingen wochenlange, letztlich
sehr erfolgreiche Verhandlungen voraus. Aljans-SV
GmbH dbernimmt den Vertrieb der TiSun Solar-
systeme fiir die Ukraine. TiSun will das enorme Po-
tential von knapp 46 Mio. Einwohnern der Ukraine
nutzen, um seine Solarkollektoren, Solar-Schicht-
speicher, Warme- und Heizungsspeicher und Kom-
ponenten fiir Solar-Systeme zu verkaufen.

Kooperation in Russland...

Eine weitere erfreuliche Zusammenarbeit gibt
s mit Enso International mit Sitz in Moskau und
Sotschi. Mit dieser Zusammenarbeit 6ffnete sich
TiSun das Tor zum russischen Markt, auf dem ein
grofRer Bedarf an Sonnenkollektoren herrscht. ,Wir
wollten uns nicht nur in Moskau positionieren,
Sotschi ist der Austragungsort der Olympischen
Winterspiele 2014 und es gibt dort momentan ein
hohes Bauaufkommen. TiSun verfolgt die Strategie
der Internationalisierung um Marktschwankungen
auszugleichen, unsere Basis in Tirol weiter zu star-
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Management Team von YIT Austria Gbernimmt die
Betriebsfiihrung von zahlreichen Gebduden, Anla-
gen und Einrichtungen. Unser Komplettangebot fiir
den technischen und kaufmannischen Betrieb von
Immobilien reicht vom infrastrukturellen Dienstleis-
tungsmanagement lber Service- und Projektdienst-
leistungen. Ich freue mich, dass bei dieser Fiihrungs-
position mein umfas-
sendes  technisches
Know-how und meine
langjdhrige  Berufser-
fahrung voll zum Ein-
satz kommen,”

Weitere Informationen
unter www.yit.at.

Leitet das Facility
Management

bei YIT: Gerhard
Weisskircher.

A

ken und Arbeitsplatze zu sichern’, erldutert Robin M.
Welling, Geschaftsfihrer TiSun GmbH, den Schritt in
den europaischen Osten.

... und Prédsentation in Moskau

TiSUN hat Erfahrung darin, auf neuen Markten FuB
zu fassen und prasentierte sich im April auf der Sa-
nitar- und Heizungsmesse SHK in Moskau mit einem
60 m2 grofen Stand.,Wir konnten erfolgreich Kon-
takte kniipfen, das Interesse an TiSun Solarsystemen
war enorm", resimiert Ruslan Korytny den internati-
onalen Messeauftritt,

Auf der Messe SHK Moskau in Russland présen-
tierten 200 Aussteller aus 17 Ldndern ihre Neuheiten
im Bereich der Gebaude- und Energietechnik.
Weitere Informationen unter www.tisun.com.

Ruslan Korytny, TiSun Export Manager, Robin
M. Welling, GF TiSun GmbH freuen sich iiber die
Zusammenarbeit mit Valentin Bendarchuk, GF,
Aleksey Grabovetskiy, Manager und Alexander
Derevyanko, Ingenieur von Aljans-SV GmbH (v.L).

Josef  Weberberger
{ibernimmt einen neu-
en Aufgabenbereich.

Der gelernte Elektriker
und zertifizierte Solar-
warme- und Photovol-
taiktechniker ist seit
2005 als Verkaufshera-
ter bei SOLution tatig.
Nun ibernahm Josef

Weberberger  einen :
neuen  Tatigkeitsbe- Key Account Manger
reich. Seit April 2009 Josef Weberberger.

ist er fiir die Betreuung

von Planern, Bautragern und Wohngenossen-
schaften im Objektbereich verantwortlich.
Weitere Informationen unter www.sol-ution.com
und www.hausdersolartechnik.at. <

Die Klage der BWT Austria GmbH gegen die
Bundesinnung der Sanitdr-, Heizungs- und
Liiftungstechniker wurde vom Erstgericht ab-
gewiesen.

Die BWT Austria GmbH, Herstellerin von Arma-
turen und Ventile fir die Sanitar- und Heizungs-
installation, klagte die dsterreichische Bundesin-
nung der Sanitdr-, Heizungs- und Liiftungstech-
niker auf Schadenersatz (HLK berichtete). Die
Bundesinnung hat ein Gutachten betreffend
Messingarmaturen der BWT erstellen lassen. Der
Gutachter kam darin zum Ergebnis, dass die ver-
wendete Messinglegierung bei der vorhandenen
(unverdnderten})  Armaturen-Ausfihrungsform
gehauft zu Spannungsrisskorrosion fihrte - die-
se Legierung sei daher fiir diesen Einsatzbereich
ungeeignet bzw. entspreche nicht dem Stand
der Technik. In der Klage warf die BWT Austria
GmbH der Bundesinnung vor, dass sie unwahre
Tatsachen behauptet. Die Bundesinnung hatte
das Gutachten weitergegeben, weshalb BWT
pauschal bezifferte Umsatzeinbullen (Schaden
von EUR 200.000,~) entstanden seien.

Das Erstgericht folgte dem Einwand der Bun-
desinnung, dass das Klagebegehren unschliissig
sei, und wies die Klage schon aus diesem Grund
als unberechtigt ab.

BWT kann gegen dieses Urteil nunmehr berufen.
In einer Berufung gegen die Abweisung wegen
Unschliissigkeit kann ein unschliissiges Vorbrin-
gen nicht mehr erganzt werden.

In der Aussendung der Bundesinnung ist zudem
weiter zu lesen:,Da eine nachtrdgliche Sanierung
eines unschliissigen Klagebegehrens nicht mehr
mdglich ist, legt die prozessfiihrende Kanzlei
Pascher & Schostal Rechtsanwilte OG der kla-
genden Partei nahe, von der Erhebung einer
Berufung Abstand zu nehmen und die Angele-
genheit wirtschaftlich verniinftig zum Wohle der
Marktteilnehmer zu losen. Naherer Details:
www.psra.at, Dr, Schostal, 01/513 86 26"




